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Il Portale di eProcurement

Il Gruppo Luxottica, in una fase di innovazione e miglioramento dei propri strumenti e processi, ha 
deciso di implementare il Portale eProcurement. 

Lo strumento si propone di divenire il mezzo privilegiato di comunicazione e di interazione tra 
il Gruppo Luxottica ed i propri fornitori. In considerazione delle esigenze di business, è sempre 
più importante che i fornitori del Gruppo Luxottica confermino e incrementino la collaborazione da 
sempre espressa, procedendo a completare il processo di qualifica nel nuovo Albo. 

L'utilizzo del portale darà, inoltre, la possibilità di facilitare l'attività di sourcing e di incrementare 
le opportunità di business, permettendo ai fornitori qualificati di essere partecipanti attivi di un 
processo di acquisto trasparente, efficace e ben strutturato.

• Presentazione della propria azienda
• Mantenimento dello stato di fornitore Luxottica
• Efficienza nello scambio di informazioni con Luxottica
• Riservatezza e tracciabilità delle informazioni

• Presentazione della propria azienda
• Mantenimento dello stato di fornitore Luxottica
• Efficienza nello scambio di informazioni con Luxottica
• Riservatezza e tracciabilità delle informazioni

Quali sono i 
vantaggi del 

portale
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La Finalità del Portale

Il Portale è utilizzato da Luxottica per:

• Pre-qualificare i fornitori attraverso l’analisi delle informazioni e degli allegati ricevuti;

• Qualificare i fornitori a seguito della loro classificazione, ovvero della scelta delle categorie 
merceologiche fornite;

• Scegliere i fornitori da invitare a gare, aste e negoziazioni, selezionando quelli che soddisfano 
i requisiti richiesti in termini di qualità tecnica, solidità ed affidabilità economico-patrimoniale, 
possesso di certificazioni e referenze.

• Per tracciare e rendere manifeste le proprie caratteristiche aziendali 
(fatturato, referenze, etc)

• Per essere coinvolto nelle attività negoziali di Luxottica relative alle 
categorie merceologiche per le quali ci si è classificati

• Per tracciare e rendere manifeste le proprie caratteristiche aziendali 
(fatturato, referenze, etc)

• Per essere coinvolto nelle attività negoziali di Luxottica relative alle 
categorie merceologiche per le quali ci si è classificati

Perché 
classificarsi e 

qualificarsi
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Le Fasi del Processo di Qualifica

Pre-Qualifica Classificazione Qualifica Aggiornamento 
dati

A quale 
domanda
risponde

Quali sono le 
caratteristiche principali 
della mia azienda?

Che prodotti / servizi 
posso offrire a Luxottica?

Quanto sono “bravo”  
nella fornitura di 
prodotti/servizi?

Qual è l’evoluzione delle  
mie performance nel 
tempo?

Informazioni 
da inserire

- Inserimento di 
informazioni relative a 
referenze, 
certificazioni e 
aspetti economico-
finanziari

- Completamento dei 
dati di registrazione

Selezione delle categorie 
merceologiche per le 
quali il fornitore si 
propone a Luxottica. 
N.B. Ad alcune categorie 
merceologiche sono 
associati questionari di 
categoria specifici

Inserimento di 
informazioni 
specifiche relative 
alle categorie 
merceologiche 
precedentemente 
selezionate.

Modificare o integrare le
informazioni fornite in fase 
di classificazione o 
qualifica.



Thank You


